SCHEMA
CONTATTL QUALLFICATL

% DEVT CONOSCERE A FONDO TLTUO
CONTATTOTDEALE, CREA LAVATAR 1

+ BRANDING € POSLTIONING: LATUA
PRESENTAZIONE DI 3 MINUTE

+ HOME PAGE € LOGO EFFICACE }

* OMAGGIO0 MAGNETICO.DI -
ALTLSSIMO.VALORE

* LANDING PAGE: DESIGN E %
PERSUASIONE

x FOLLOWUP EMALL DI PREVENDITA
+ SEGMENTAZIONE DEL CONTATTI

=~ QUALLFICATO

* TLTUO SISTEMA DI VENDITA
» PAGINA DI VENDLTA O PAGINA DET

CONTATTT (QUALLFICAT) é

CLIENTE

* TLTUO CONTATTO £ DISPERSO NEL
TRAFFICO, TU RAL TLIDOVERE DI
RICONOSCERLO TRATANTI

% ILTUO BUSINESS HABISOGNO

1 DI FOCUS

x DEVT PARLARE DI LORO, NON DITE,
DEVI ESSERE SPECIFICO

é * CREARECIPROCLTA: DEVT DARE

VALORE PRIMA CHE COMPRINO

x EDUCA (INDOTTRINA) LE PERSONE
@ ALTUO LAVORO
% PENSA CON LA LOROTTESTA
RESPONDE ALLE OBIEZIONE PRIMA

s LL CLIENTE £ UN ECCELLENTE
CONTATTO QUALTFICATO (100 VOLTE
PLU FACILE VENDERE)

+ CONTINUA A VENDERE PTUVOLTE,
VIRTUALMENTE INFINITE VOLTE
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